Modelo de Negócio

I) MODELO DE SOBREVIVÊNCIA
1. Controle de estoque inteligente de 4000 P.V.

Se vender 1 lata de shake, tem que comprar a mesma lata. Para não gastar o capital de giro.

99% das empresas quebram por falta de estoque ( Não gastar o dinheiro

2. Fazer 2 apresentações de produto por daí para ficar RICO
Hidratação é desculpa para entrar na casa das pessoas. Fazer hidratação é para ficar rico.

2 apresentações profissionais = 10 apresentações mal feitas

3. Pegar 5 indicações em cada visita

Triângulo da produção
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4. 
Objetivo de fazer 2500 P.V. com clientes
Decorar o cd de Eli

Não focar no dinheiro

1º  200 P.V. ( Repor


7º    1400 P.V. ( Repor

2º  400 P.V. ( Repor


8º    1600 P.V. ( Repor

3º  600 P.V. ( Repor


9º    1800 P.V. ( Repor

4º  800 P.V. ( Repor


10º   2000 P.V. ( Repor

5º 1000 P.V. ( Repor


11º   2200 P.V. ( Repor

6º 1200 P.V. ( Repor ( R$ 1.500,00
12º   2400 P.V. ( Repor

O distribuidor entra no negócio para ganhar dinheiro, se não ganha sai.

5. Registrar tudo diariamente

Quanto mais eu treino mais sorte eu tenho

1º Ano     5000 P.V. 

2º Ano   10000 P.V. 

3º Ano   20000 P.V. 

4º Ano   40000 P.V.

( 
R$   4.800,00

5º Ano   80000 P.V.

(  
R$  30.000,00

6º Ano  160000 P.V.

(  
R$  45.000,00

7º Ano  320000 P.V.

(  
R$ 100.000,00

II) MODELO DE INDEPENDÊNCIA FINANCEIRA

6. Fazer 5 apresentações do negócio para os clientes e 5 apresentações avulsas por semana

O ser humano não gosta desistir. 

99% das pessoas têm cheque
HOM, coquetel, pasta, jantar.

Script para convidar amigo para a HOM

 - Alô?

- Como vai você ...

- Comecei um negócio e não estou dando conta. Preciso de ajuda. Quer ganhar dinheiro?

- Ñ ( E o Vitória?

- S ( Ótimo!!! Precisamos conversar ... 

              Triângulo da duplicação
A – Cliente

B – Dist. da família

C- Supervisor

D - NDA
7. 
Participar do sistema assiduamente e ter pacote de credenciais 
Distribuidor fora do STS é igual a peixe fora d’água, MORRE !!!

Se você andar com GET você vai virar GET!

Primeiro é necessário ter a escola e depois os alunos
Custo fixo ( Pacotes de convites 

“Tem coisas que são assim, porque tem que ser assim” Vinício Coppo

8. Ter 5 pessoas no STS por mês

9. Fazer pelo menos 1 supervisor por mês

10. Qualificar para tudo.

Obs: Vai
Modelo de Negócio

III) MODELO DE SOBREVIVÊNCIA

11. Controle de estoque inteligente de 4000 P.V.

Se vender 1 lata de shake, tem que comprar a mesma lata. Para não gastar o capital de giro.

99% das empresas quebram por falta de estoque ( Não gastar o dinheiro

12. Fazer 2 apresentações de produto por daí para ficar RICO
Hidratação é desculpa para entrar na casa das pessoas. Fazer hidratação é para ficar rico.

2 apresentações profissionais = 10 apresentações mal feitas

13. Pegar 5 indicações em cada visita

Triângulo da produção


14. 
Objetivo de fazer 2500 P.V. com clientes

Decorar o cd de Eli

Não focar no dinheiro

1º  200 P.V. ( Repor
7º    1400 P.V. 

2º  400 P.V. ( Repor
8º    1600 P.V. 

3º  600 P.V. ( Repor
9º    1800 P.V. 

4º  800 P.V. ( Repor
10º   2000 P.V.

5º 1000 P.V. ( Repor
11º   2200 P.V.

6º 1200 P.V. ( Repor
12º   2400 P.V.

O distribuidor entra no negócio para ganhar dinheiro, se não ganha sai.

15. Registrar tudo diariamente

Quanto mais eu treino mais sorte eu tenho

1º Ano     5000 P.V. 

2º Ano   10000 P.V. 

3º Ano   20000 P.V. 

4º Ano   40000 P.V.

( 
R$   4.800,00

5º Ano   80000 P.V.

(  
R$  30.000,00

6º Ano  160000 P.V.

(  
R$  45.000,00

7º Ano  320000 P.V.

(  
R$ 100.000,00

IV) MODELO DE INDEPENDÊNCIA FINANCEIRA

16. Fazer 5 apresentações do negócio para os clientes e 5 apresentações avulsas por semana

O ser humano não gosta desistir. 

99% das pessoas têm cheque

HOM, coquetel, pasta, jantar.


Script para convidar amigo para a HOM

 - Alô?

- Como vai você ...

- Comecei um negócio e não estou dando conta. Preciso de ajuda. Quer ganhar dinheiro?

- Ñ ( E o Vitória?

- S ( Ótimo!!! Precisamos conversar ... 

Triângulo da duplicação

A – Cliente

B – Dist. da família

C- Supervisor

D - NDA

17. 
Participar do sistema assiduamente e ter pacote de credenciais 

Distribuidor fora do STS é igual a peixe fora d’água, MORRE !!!

Se você andar com GET você vai virar GET!

Primeiro é necessário ter a escola e depois os alunos

Custo fixo ( Pacotes de convites 

“Tem coisas que são assim, porque tem que ser assim” Vinício Coppo

18. Ter 5 pessoas no STS por mês

19. Fazer pelo menos 1 supervisor por mês

20. Qualificar para tudo.

Obs: Vai
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