Scripts de Convite

O que dizer
O que dizer, e o que evitar:

Evite estas frases:

-Eu recentemente me envolvi...

-Eu gostaria de lhe envolver...

-Vc está procurando por uma oportunidade?

-Eu acho que vc amaria isto.

-Vc seria bom nisto.

-Uma nova oportunidade de negócio.

-Vc está interessado?

-Eu quero que vc...

-Eu quero...

-Vc deveria...

-Vc precisa...

-E se eu lhe dissesse...

-Venha a uma reunião/apresentação

Mas use estas:

-Estou trabalhando em um projeto...

-Estou procurando pela pessoa certa...

-Vc mantêm seus olhos abertos a novas expansões/diversificações?

-Isto pode ser ou não para vc...

-Isto pode ser altamente lucrativo para nós

-Idéia de negócio ou projeto

-Vc pode avaliar isto

-Vc pode se beneficiar disto

-Eu pensei que vc poderia querer saber...

-E se vc soubesse...

-Venha conhecer algumas pessoas do meu time/equipe

Um a um

Este script é o mais efetivo (não eficiente) método de fazer network marketing que já vi.

Vc:  -Jeff, aqui é o Mark, faz tempo, hein?  Vamos sentar para bater um papo, trocar algumas idéias.  Vamos fechar um almoço...Como vc está as 13h?  Pode ser no _________________.
Jeff:  Ok.

Esta oportunidade não é para vc fazer uma apresentação.  Esta reunião é para vc se familiarizar com as novidades na vida do seu amigo.  Fale de coisas que amigos falam, tente ao máximo não mencionar negócios, porém esta conversa será para que vc detecte diversas insatisfações pela qual seu amigo está passando.  Estes serão pontos aonde eventualmente sua apresentação deverá focar.

Esta não é a situação para vc ser agressivo.  Não pule na idéia que vc pode já de cara resolver os problemas de seu amigo se abordar o negócio neste momento.  Mantenha a razão pela qual vc se encontra neste lugar, que é ter um agradável bate papo com um amigo o qual vc não vê há muito tempo.  Faça o que vc deve fazer, que é ter um bate papo no nível da amizade que vc já tinha com esta pessoa.  Será difícil se segurar na tentação de não fazer uma apresentação neste momento, porém se contenha, pois se qualquer fato de seu intuito transparecer, todo seu plano irá simplesmente explodir na sua cara.

Exemplo:

John:  -Estou simplesmente morto.  Trabalhando 12 a 14 hrs diárias, raramente estou podendo tirar férias.

-Como abordar esta situação:

Vc:  -E por que vc não muda?

John:  -E o que eu faria?

V:  -Bom, me fale o que vc gostaria de fazer.  Qual seria a situação ideal para vc?

J:  -Bom, para começar, R$30,000 a mais por ano, menos tempo no escritório, e algo que eu poderia realmente chamar de meu.
Realmente ouça o que está sendo dito pelo seu colega, e continue questionando-o.  Então, no momento que couber, ofereça isto:

Vc:  -Eu tenho um vídeo/apresentação/Cd rom que eu acho pode ajudar a resolver sua situação.  No mínimo, ele irá lhe dar um pouco de informação para que vc se encontre.  Consegui este vídeo de um amigo do trabalho.  Eu posso deixar minha cópia com vc, se vc puder assistir hoje ou amanhã no máximo.  Dá para vc?

**Não tenha uma cópia consigo mesmo.  Deixe no seu carro, ou preferivelmente em sua casa ou escritório, e mande a cópia via correio ou entrega no dia depois.

***Se transparecer para a pessoa sua aparente vontade de recrutar ou de fechar uma venda, isto irá se demonstrar em todas as suas ações, em tudo que vc faz e fala.   Inversamente, se vc for a esta reunião com a real intenção de se inteirar da vida de seu amigo, e tomar seu tempo para realmente ouvir as coisas que ele tem a dizer, então os fatos irão simplesmente acontecer naturalmente e do modo correto.  Este é o modo mais efetivo de se trabalhar com network marketing, portanto domine este método.
Frases e perguntas de efeito
-Vc mantêm seus olhos abertos em fazer dinheiro em áreas fora da sua?

-Este seria o momento certo na sua vida para que vc faça algo se vc fosse apresentado a algo que tivesse um potencial financeiro extremo?

-Estou trabalhando em uma companhia que está perfeitamente posicionada para capitalizar...

-Eu não posso fazer nenhuma promessa, mas existe uma possibilidade de um golaço financeiro!

-Eu preciso de uma informação de sua parte:


Pelo valor financeiro certo, vc estaria interessado em sentar e discutir...

-Por alguma razão vc estaria interessado em considerar um negócio fora de....?

-John, nós nunca falamos de negócios.  Vamos pôr nossa amizade de lado por um momento para discutir sobre negócios.  Vc estaria aberto para...

-Em uma escala de 1 a 10, como vc mensuraria o quão aberto vc é?

-Este negócio vai acontecer e crescer com ou sem vc.  A única pergunta é quem vai participar e quem vai fazer dinheiro.

-Ou vc pode assistir a nós fazer dinheiro, ou se juntar a nós e fazer dinheiro vc mesmo.  É sua escolha, pois nossa amizade vai se manter de qualquer modo.
-Não sei se este é o melhor momento, mas....

-Vc estaria disposto a ouvir sobre um negócio se este pudesse adicionar potencialmente ao seu salário, sem por em risco o que vc já tem?

-Pelo valor certo de dinheiro, vc tomaria controle de sua vida a ponto de me proporcionar 50/90 minutos para que eu possa lhe passar informações mais relevantes sobre...

-Eu tenho que lhe mandar alguns materiais altamente educativos.  Para onde eu mando?

-Estou trabalhando em uma companhia que esta literalmente aposentando pessoas de 10 a 15 anos mais cedo!!  Parece ser algo que lhe interessa, ou não?

-Eu quero que vc entre em um conference call as 20h hoje.  Este horário é bom para vc?


-Sim.

-Certo.  Eu vou lhe ligar as 19:45 para nos conectarmos.  Nos falaremos então. Abraço.

-Temos que nos encontrar para que eu possa lhe mostrar algo.

-Finalmente encontrei algo com que podemos trabalhar juntos.  O que vc está fazendo agora?

-Gostaria que vc conhecesse uma pessoa com quem trabalho.  

-Eu gostaria de lhe por no telefone com um associado do meu empreendimento, para que possamos falar sobre o negócio rapidamente.  Quando seria um horário bom nas próximas 24h?

