Script de recrutamento Vinício Coppo

Alô................. oi! Aqui é .............tudo bom.......( quebre o Gelo)
Ótimo!

Você não vai acreditar............

Comecei um novo negócio, e já está superando minhas expectativas. E estou precisando de pessoas para me ajudar. Você gostaria de aumentar a sua renda? 
(Deixe ele responder)

Se (for qualquer coisa) Pergunte novamente até obter o sim ou não: Você gostaria de aumentar a sua renda?

Se (não) Muda de assunto.(Não fale mais nada sobre o negocio).
Se (sim)Marque a apresentação, que pode ser: Um encontro informal pra mostrar a Pasta, HOM, Jantar de negócios, seminário ou STS.

O que você vai fazer.........(hoje, amanha .....) .......Tal Hora. (Achar a hora mais apropriada) Ótimo! 
Para a pasta: Então estou passando na sua casa para deixar um material para você analisar......... tal Hora, ok? (Usar Fechamento com script Osca Reis).
Para HOM: Então anota ai o endereço onde você ira me encontrar.........................
Para Jantar de negócios ou Seminário ou STS: Então anota ai o endereço onde você ira me encontrar................., você ira a um jantar de Negócios comigo (ou num seminário de Negócios comigo), mas nos temos lugares reservados e você tem que já depositar o valor que custa............reais, anota o numero da conta...........................

Então ate là!

Se ele perguntar se é VENDA pergunte: Você gosta de venda? Se (sim ou não) diga: Então vamos lá que você vai adorar!

Se ele perguntar se é Herbalife  pergunte: Você gosta de Herbalife? Se (sim ou não) diga: Vamos lá que você vai adorar!

Se ele quiser qualquer informação antes da apresentação, diga: Eu não trato de negócios por telefone.

Vamos lá que você vai conhecer.
OBS:Depois que ele for: Ele gostando ou Não diga: Agora
você pode dizer se gosta ou não, porque o  PIOR JULGAMENTO É DAQUILO QUE NÃO SE CONHECE.
